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Structra 

Platforma do analizy, negocjacji i 

zarządzania umowami biznesowymi 

Structra zamienia klasyczny dokument w strukturalny 

model klauzul, który można analizować, komentować, 

prowadzić przez workflow i rozwijać z użyciem AI — 

lokalnego, chmurowego lub hybrydowego — w jednym 

systemie. 

Dla kogo: działy prawne, procurement, IT, compliance i 

zarząd. 

Model wdrożenia: SaaS lub on-premise / enterprise, z 

kontrolą ról i izolacją danych. 

 

 

Mniej chaosu 

Jedna sprawa kontraktowa 

zamiast wielu wersji Worda, 

maili i rozproszonych 

komentarzy. 

Lepsza kontrola 

Każda klauzula ma własny 

kontekst, historię decyzji, status 

i przypisaną odpowiedzialność. 

Szybsza praca 

Baza standardów, ankiety i 

praca na klauzulach skracają 

czas procedowania dokumentu. 

 

Co rozwiązuje Structra 

• brak przejrzystości zmian i decyzji w umowach, 

• trudność w pracy wielu ról na jednym 

dokumencie, 

• rozproszone metadane, załączniki i punkty 

sporne, 

• niska standaryzacja klauzul i słaba 

audytowalność procesu. 

Co daje biznesowi 

• strukturalny model umowy i pracę na poziomie 

klauzul, 

• dual visibility: widok wewnętrzny i udostępniony 

dla kontrahenta, 

• workflow, role i pełną historię operacji, 

• gotowość do wdrożenia bazy standardów, AI i 

analityki ryzyka. 

 

Widok produktu 

 

 

  



Jak działa Structra 

Dokument jest traktowany jako zestaw obiektów, decyzji i wersji, a nie tylko plik do edycji. 

1 2 3 4 5 

Import 

wgranie DOCX/PDF i 

rozpoznanie struktury 

Analiza 

praca na klauzulach, 

metadanych i 

ryzykach 

Negocjacje 

komentarze, 

propozycje zmian, 

podział 

internal/shared 

Workflow 

przegląd, akceptacje, 

odpowiedzialności, 

historia 

Standaryzacja 

baza klauzul, ankiety, 

wzory i załączniki 

 

Kluczowe moduły 

• Widok kontraktu i klauzul 
praca na dokumencie jako strukturze, nie tylko pliku 

• Baza standardów 
biblioteka klauzul, wzorów i załączników 

• Ankiety / kreatory 
dobór klauzul do nowej umowy na podstawie 

odpowiedzi 

• Users / Orgs / Teams 
role, zespoły i organizacje w modelu multi-tenant 

• Workflow 
etapy, odpowiedzialności, przejścia i zatwierdzenia 

• AI i metadane 
warstwa analizy, rekomendacji i kontroli ryzyka 

• Deal room / przestrzeń współpracy 
jedno miejsce do prowadzenia uzgodnień, wymiany 

dokumentów, komentarzy, decyzji i ustaleń wokół 

konkretnej umowy lub sprawy 

Dlaczego to ma sens biznesowo 

• krótszy czas pracy nad umową 

• sprawniejsza współpraca działów Legal, 

Procurement, IT i biznesu 

• większa kontrola nad zmianami, 

odpowiedzialnością i ryzykiem 

• gotowa baza do standaryzacji procesu 

kontraktowego 

 

Wartość dla kadry zarządzającej 

• Zarząd: przejrzystość procesu i lepsza kontrola 

decyzji. 

• Legal: praca na klauzulach, standardach i historii 

zmian. 

• Procurement / biznes: szybsze uzgadnianie 

warunków. 

• IT / compliance: role, dostęp i architektura gotowa 

na enterprise. 

 

Wybrane ekrany systemu 

 

 

  

 


